ANEXO N°2 FORMULARIO DE POSTULACION

1. IDENTIFICACION DEL POSTULANTE

Nombre completo

Cédula de Identidad Fecha de Nacimiento
Direccién Villa / Poblacion
Comuna La Pintana

Teléfonos (al menos 2)

Correo electrénico

Ingreso mensual del

negocio

Estado Civil Escolaridad

Actividad Econdmica

Ocupacion Trabajador dependiente. Emprendedor/duefio de microempresa.

2. IDENTIFICACION DE LA EMPRESA

Razdn social

Rut de la empresa

Representante Legal

3. CARACTERISTICAS DE LA MICROEMPRESA O DEL NEGOCIO

Nombre del negocio o emprendimiento

Antigledad del negocio: Se realiza una evaluacién en virtud de los afios de funcionamiento del negocio

(marcar con una X la respuesta que mas represente su negocio).
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Cuenta con menos de 1 afio de funcionamiento

Cuenta con 3 a 4 afios de funcionamiento

Cuenta con 5 0 mas afios de funcionamiento

Generacion de empleo: (marcar con una X la alternativa que mas identifique su negocio).

¢Su negocio genera empleo?

S

NO

N¢ total de trabajadores

Actividad econémica del negocio: (Permanente, estacional, esporadica. Marcar con una X la alternativa que

identifique su negocio).

Permanente
(durante todo el

afo)

Estacional (meses

especificos)

Esporadica (dias

especificos)

Exportacion y escalamiento comercial del

identifique su negocio).

emprendimiento:

(Marcar con una X la alternativa que

El/la emprendedor
comercializa sus
productos a nivel
nacional (2 regiones o

mas).

El/la  emprendedor
comercializa sus
productos a nivel
regional (mas de 2
comunas de la region

metropolitana).

El/la  emprendedor

comercializa

sus

productos sélo a nivel

local (sélo en
comuna de

Pintana).

la

la

Nivel de ventas mensual: sus ventas en que tramo las identifica, marcar con una X

Entre $0 a $500.000
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Entre $500.001 a $1.000.000

Entre $1.000.0001 0 mas

Potencial de escalabilidad y crecimiento del emprendimiento

Describa Brevemente ¢En qué consiste su emprendimiento? éCudles son las fortalezas y debilidades de su

negocio? ¢ Cudl es la proyeccion de crecimiento de su emprendimiento?

{Por qué deberian preferir los clientes su producto y no quedarse con la competencia? ¢ Cudl es elemento

diferenciador de su emprendimiento?.
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ASESORIA

JURIDICA

segmentos mas importantes de clientes que apunta su negocio?

Describa brevemente quienes son los clientes a los cuales les estd entregando valor? éCuéles son los
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Sustentabilidad: ¢{Qué acciones se pueden implementar en mi negocio, desde el punto de vista de la
eficiencia energética, energias renovables y economia circular? de manera de hacer mi producto mas

sustentable. ¢tengo incorporado alguna de éstas acciones en mi produccién/proceso?

Describa la infraestructura y maquinarias con que cuenta actualmente su emprendimiento, y en gue invertira

el plan de financiamiento ($550.000 pesos)

Soporte de medios digitales y medios de pagos eléctricos.
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Redes sociales: ingresa el link de tus redes sociales relaciones al negocio o actividad comercial.

Facebook

Instagram

TikTok

Pagina web

Ud. Tiene medio de pago electrénico | NO

(compra aqui, Transbank, SumUp, u otra)
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